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Hva er innovasjon?

Evnen til & kontinuerlig
forbedre det vi gjar i dag

Kontinuerlig
Innovasjon

Evnen til a gjgre noe fundamentalt

Innovasjon annerledes enn i dag
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De fleste annonsene er mindre enn 24 timer gamle.
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titbakemelding

FINN soker for deg

vis(@visen er et samarbeid mellom Aftenposten, Adresseavisen,
Bergens Tidende. Feedrelandsvennen, Stavanger Aftenblad og
Scandinavia Online.

Gi oss gjerne en tilbakemelding pa tjenesten her
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FINN er Norges sterste markedsplass pa Intemett, Databasen

oppdateres kontinuerlig med annonser, prospekt og salgsoppgaver

fra vare partnere.

stort utvalg av alle typer
ladige stillinger,

Jobb ledig
Jobb sekes

Luldet pardnedieneste

nd: 3312 annonser
Lyst p3 ny jobb? P3
FINN jobb finnes et

eiend

nd: 6124 annonser
Q FINN Eiendom er en
landsdekkende
markedsplass for
elendoms markedet, Erten du
vil leie eller kigpe, bo i villa

eller p3 hybel - her finner du
boliger fra landets

eiendomsmaeglere

Bolig:
Til Salgs, snskes kispt, til leie,
snskes laid

Futidseiendom:
Til salgs, snskesiisot, til leie,
gnskes leid

Tomteddiverse

Boligprosjekter

Lulket megleieneste

SUKSESS

nd: 9916 annonser
QFINN Bil inneholder

daglig over
bruktbiler til salgs bide fra
privatmarkedet og
bilforhandlere i hele sgr-
Norge. | tillegg finnes et stort

utvalg i campingvogner og
motorsykler.

Biler:
Til salgs, snskes kispt,
Bi il leie, Di
Motorsylder/moped:
Til salgs, snskes kispt
Campingvognibil:
Tilzalgs snseskisot

Lukket forhandletjeneste



Ambisigse mal, kultur og systematisk
Innovasjon har veert suksessfaktorer

FINN ser ny ut!
Ny mobiltilpasset

forside ma til nar 1 av 12016 avviklet vi FINN
3 besok p& FINN er oppdrag. De som jobbet
framabil og nettbrett. Vi lanserte mobilappen | Oppdrag gikk over til
ol Vilanserer ogs& nye Shpock i Norge for & VG-eide Mitt Anbud.
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“Smatt og stort” Ny lys bl& side - bygget ; o : L Vi har lansert nye FINN -
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for & kunne utvides til nye 1.6 mill annonser ) skalerbar mobilversjon som
markeder. phblisert pa FINN. kan tilpasses store skjermer.

FINN lanserer marked for
alle som drgmmer
om egen bedrift.

Vi har ogsa fatt ny logo og erVi har lansert Jobmatch
ny visuell identitet. pa FINN jobb - en tjeneste
som skal gjere det mer
effektivt & finne kompetent
arbeidskraft.
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FINN oppdrag
lanseres - var
starste lansering
siden FINN reise.

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2013 2014 2016 2017

FINN sméjobber -
et nytt tilskudd til
familien!

12012 flytter ogs&
PuseFINN inn. Vi
har fétt oss katt!

FINN torget i 7{

Vi lanserte Shopping

lanseres PR
fraFINN - enny FINN garinni
|
Internett skyter fart! ) ) e e fanesomarkedet med
FINN er 8.storste Ny forside og vinner dukter fi Styletime
nettsted i Norge av Rosingprisen 2008 nye produkter fra

FINN lanserer
iPad-app

utvalgte partnere.



Og det skaper vekst...
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En tydelig vekststrategi med fokus pa a skape
verdi for bade kunder, brukere og samfunnet

Vekst

M ISJON Levere betydelig vekst og lennsomhet
Vi hjelper folk til a ta
smartere valg for seg

selv og samfunnet Neste Generasjon Markedsplass
Ta ansvar for 3 skape vellykkede transaksjoner
som gir bruker- og kundeverdi

Core - Adjacent - New Buy - Partner - Build
Tilrettelegge for vekst ved Tilrettelegge for vekst gjennom
bruk av CAN-modellen samarbeid og oppkjep

Prestasjonskultur
Sult - Humer - Takheyde - Presisjon

SCHIBSTED

Skape verdi gjennom disiplinert samarbeid



Vi har en sterk prestasjonskultur,
og etterlever verdiene | praksis

Vi er raske og fleksible!

Vi heier pa hverandre!

Vi digger nye
ting, er nysgjerrige og
har lyst til & lykkes!

Vi er nysgjerrige pa,
og lytter til hverandre!

TAKHOYDE

Feil skal feires!
Da lzerer vi.

Kunden og brukeren
kommer alltid ferst!

Tilbakemeldinger er viktig,
men mé gjeres riktig.

Vi setter oss harete
mal, og maler effekten
av det vi gjer.

Smil og si hei, da vel!

Vi har alltid fakta
og innsikt i ryggen.

Vi skaper begeistring,

HEmor e Alltid hay kvalitet.




og fortsetter a veere et av selskapene
| Norge med aller best omdgmme!

Arets grgnne
RepTrak 2019

3. Plass Eb 3. Plass
RepTrak 2019 GPTW 2019



| dag bruker vi portefgljestyring aktivt for a hjelpe oss

a ta ut vekstpotensialet langs flere dimensjoner, bade
pa kort og lang sikt

Opplevelse

NEW

Byggematerialer

Ed-Tech

Brukte mobiler

Leiemarkedet

Inntektsvekst

ADJACENT

Styletime

Transaksjonsreisen

og innovasjon

Flytte FINN

til skyen

Innsikt
som produkt

Subscription

Bilabonnement




Portefgljestyringen fokuserer pa eksperimentering, og fra ..
Discovery-fasen far caset et eget dedikert team

e Coiscovery | e | scuer

Goal:

Validate user
need and FINN’s
capability to solve
this need

Goal:

Scale the
solution to get
the full potential
out of it

Goal:

Real verification
of the business
potential and
business model

Goal:

Always have
several ideas in
the pipeline

Select the best
ideas gathered
from both
internal and
external sources

Gather user & Build solution Core it
customer insights
and potential

partnerships

~12 months

Measurement and decisions every 3 months




Vi tester og leerer sammen med kunder
og brukere for a utvikle nye lgsninger

1100

endringer
hver uke

Brukerorientert, Innsiktsdrevet Eksperimentering Kontinuerlig release
malstyrt og iterativt



FINN flytter seg naermere transaksjonsreisen, R
f.eks. med en enklere brukerreise for bilsalg

Tilstandsrapport.

Kontrakt med
tilleggstjenester som
f.eks. forsikring med 1
klikk

=
Trygg betaling med Digital eierskifte og Markedsprisestimat,
escrowtjeneste og omregistrering bensinkort med rabatt,
mulighet for service, bildeling
finansiering



Vi tilrettelegger for at folk kan ta smartere valg, og jobber
systematisk med baerekraft - bade pa eksisterende og nye

markedsplasser

Markedsplass for brukte
bygningsmaterialer

Byggebransjen er preget av bruk
og kast, og mangler en digital
markedsplass for brukte
bygningsmaterialer. Kan FINNs
markedsplass-kompetanse spille
en rolle her?

Telco x FINN

Vi gnsker a gjgre det billigere,
enklere og tryggere & kjgpe og
selge smaelektronikk.
| samarbeid med telecom-
bransjen kan vi gjgre det lettere
a velge brukt.

Markedsplass for
beerekraftige reiser

Ved & tilby beerekraftige
alternativer for reise kan vi
tilrettelegge for at brukerne tar
gode og smarte valg for seg selv
og miljget.

Under arbeid



Misjonen er et innovasjonsrom FINN |
skal vokse inn i. Vi er mulighetenes
marked. O



http://drive.google.com/file/d/1bAjHcgDS3A9SwuY_zT4qZmS6EWnKnUOc/view




